
 

Der 1969 gegründete FRANKFURT-TRUST ist eine 100-prozentige Tochter der BHF-BANK, einer 
der führenden Adressen unter den Privatbanken Deutschlands. FRANKFURT-TRUST ist ein fokus-
sierter, aktiver Fondsmanager mit transparenten, disziplinierten Investmentprozessen. Die Produkt-
palette ist konsequent auf die individuellen Bedürfnisse der Anleger von heute ausgerichtet: Zum 
einen erhält der Kunde passgenaue Bausteine für die individuelle Vermögensanlage – beispielsweise 
den stark sicherheitsorientierten Cash-Fonds FT AccuGeld, das auf Familienunternehmen kon-
zentrierte Aktienportefeuille FT UnternehmerWerte oder den vom Wachstum in den Schwellenlän-
dern profitierenden FT Emerging ConsumerDemand. Zum anderen stehen leistungsstarke Fonds 
mit einer flexiblen Steuerung der Anlageklassen zur Verfügung. So ist der vermögensverwaltende 
BHF Flexible Allocation FT von unabhängigen Ratingspezialisten wie Morningstar und Feri mit den 
höchsten Bewertungen ausgezeichnet.

Unterstützen Sie unser Team als

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung. 
 
Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe der Referenz-Nummer 1819 an die
BHF-BANK Aktiengesellschaft, Personalbetreuung, z.H. Frau Arzu-Demet Erol, Bockenheimer Landstraße 10,
60323 Frankfurt am Main oder per E-Mail an: personal@bhf-bank.com

• Unterstützung der Senior Sales Manager im Vertriebsprozess
•	Erstellung von Markt- und Konkurrenzanalysen
•	Erstellen und eigenständiges Aktualisieren von Präsentationen
•	Mitwirkung bei der Erarbeitung und Umsetzung der Vertriebsstrategie
•	Außendarstellung des FRANKFURT-TRUST und seiner Produkte in regelmäßigen Kontakten mit unseren 
	 Vertriebspartnern sowie auf Messen, Road-Shows, Vertriebstagungen, Fach- und Spezialseminaren
•	Nach entsprechender Einarbeitung und Bewährung eigenständige Betreuung von Vertriebspartnern

Aufgaben:

Junior Sales Manager (m/w)
Asset Management

Anforderungen: •	Überdurchschnittlicher Abschluss eines Studiums der Wirtschaftswissenschaften
•	Erste Berufserfahrung im Asset Management, Wealth Management oder Investment Banking sowie  
	 starkes Interesse am Kapitalmarkt
•	Kommunikations- und Präsentationsstärke, sicheres Auftreten im Umgang mit Kunden
•	Sehr gute MS Office-Kenntnisse
•	Ausgeprägte Ergebnisorientierung
•	Sehr starkes Engagement, hohe Eigeninitiative und starke Teamfähigkeit

Bei uns erwartet Sie ein interessantes und abwechslungsreiches Aufgabengebiet. Über weitere 
Einzelheiten Ihrer künftigen Tätigkeit, unsere modernen Vergütungssysteme und die vertraglichen 
Rahmenbedingungen möchten wir uns gerne mit Ihnen persönlich unterhalten. 

Angebot:


